
ACTIVITÉS

Une certification de niveau 6 (Licence) ou 7 (Master) 
dans le domaine du commerce, des achats est 
exigée.

• Développement d’un réseau de fournisseurs

• Négociation et suivi de l’exécution de contrats d’achats de
matières premières

• Recueil et synthèse des indicateurs de l’activité d’achats

• Veille sur les évolutions règlementaires et organisationnelles 
relatives aux processus d’achat

• Elaboration d’actions d’amélioration de l’activité des achats

• Conduite de projets avec des fournisseurs ou des partenaires

VOIES D’ACCÈS

Acheteur(SE) négociateur(RICE)
Acheteur(SE),  

GESTIONNAIRE COLLECTE ACHAT PRODUCTION VÉGÉTALE

financé dans le 
cadre de la 

convention de 
coopération 
signée avec

Code ROME : M1101 – Achats 

POSITIONNEMENT DANS L’ENTREPRISEDÉFINITION DU MÉTIER
J’analyse et prospecte les marchés, sélectionne les
fournisseurs en fonction des impératifs de coûts, de
délais, de qualité, de quantité.

Je négocie et contractualise les conditions d'achat
et d'approvisionnement des matières premières
alimentaires, nécessaires à l'entreprise et à son
fonctionnement.

Je travaille au sein de la coopérative, éventuellement
sous la direction du Responsable opérationnel
production végétale.

J’assure la relation entre les adhérents et le terrain
pour les dossiers liés aux activités afin d’administrer
les achats de productions végétales et des reprises
adhérents .



Je peux évoluer vers des fonctions de Responsable 
opérationnel production végétale.

Communication orale

Résolution de problèmes

Communication écrite

Organisation / autonomie

Travail en équipe

Innovation

Influence et persuasion

Apprentissage et actualisation de 
ses compétences

Gestion des relations 
interpersonnelles, des situations 
relationnelles délicates

Traitement de situations sources de 
tension

Adaptabilité / réactivité / proactivité

Rigueur et fiabilité

Ressources cognitives

Le métier d'Acheteur(se) négociateur(rice) exige d'adopter 
une démarche globale qui allie performance technique et 
économique en lien avec les enjeux Environnement/
Santé/Agroécologie/Biodiversité du secteur.
Il est nécessaire de s’adapter au regard des prix du 
marché instables.
Il est demandé au (à l’) Acheteur(se) négociateur(rice) 
d’utiliser des technologies numériques facilitant l’analyse 
des données collectées et permettant d’optimiser la 
relation entre l’exploitant agricole et la coopérative.

Ressources sociales et relationnelles

Ressources personnelles

Découvrir le métier en vidéo

CONDITIONS D’EXERCICE

Prise d’initiative / gestion des aléas

ÉVOLUTIONS RÉCENTES DU MÉTIER​

PERSPECTIVES DE CARRIÈRE ET 
PASSERELLES métiers

En savoir +
Site web nourristonfutur

Actualités agricoles

Analyse et synthèse de l’information

RESSOURCES TRANSVERSES

Persévérance

• Travail en équipe

• Forte variation de l’activité dans le temps

• Parfois de déplacements

financé dans le 
cadre de la 

convention de 
coopération 
signée avec

https://www.youtube.com/watch?v=n_j7hs_E6_I&list=PLlQMUddaDdRUvMLmL4otcPKBJejrSS0SZ&index=11
https://www.youtube.com/watch?v=n_j7hs_E6_I&list=PLlQMUddaDdRUvMLmL4otcPKBJejrSS0SZ&index=11
https://www.youtube.com/watch?v=n_j7hs_E6_I&list=PLlQMUddaDdRUvMLmL4otcPKBJejrSS0SZ&index=11
https://www.youtube.com/watch?v=n_j7hs_E6_I&list=PLlQMUddaDdRUvMLmL4otcPKBJejrSS0SZ&index=11
https://www.youtube.com/watch?v=n_j7hs_E6_I&list=PLlQMUddaDdRUvMLmL4otcPKBJejrSS0SZ&index=11
https://www.linkedin.com/company/la-coop%C3%A9ration-agricole-nutrition-animale/?viewAsMember=true
https://www.linkedin.com/company/la-coop%C3%A9ration-agricole-m%C3%A9tiers-du-grain
https://www.linkedin.com/company/la-coop%C3%A9ration-agricole-nutrition-animale/?viewAsMember=true
https://www.lacooperationagricole.coop/filieres/grain
https://x.com/Metiersdugrain
https://www.lacooperationagricole.coop/filieres/grain
https://www.nourristonfutur.fr/
https://actualites-agricoles.lacooperationagricole.coop/
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